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Liebe Leserinnen und Leser,

in dieser Ausgabe wird eines deutlich: Keiner ist vom Wandel ausgenommen. Unsere
Branche steht immer wieder vor grof3en Veranderungen. Wer glaubt, einfach so weiter-
machen zu kbnnen wie bisher, irrt. Steigende Kosten, wirtschaftliche Herausforder-
ungen und technologische Innovationen verlangen Umdenken. Erfolgreich wird klnftig
nur der sein, der seine Prozesse optimiert, Kostentransparenz schafft und echten Mehr-
wert bietet - statt sich nur Uber den Preis zu definieren. Deshalb sollten wir nicht mehr
nur vom Trockenbau, sondern vom trockenen Innenausbau sprechen. Dieser Begriff
zeigt den wahren Wert unserer Leistung und verleiht ihr wieder die Anerkennung, die
sie verdient.

ZuU wenig sprechen wir Uber unseren eigentlichen Mehrwert. Echte Partnerschaften
zwischen Industrie, Handel und Handwerk geraten in den Hintergrund, dabei

liegt unsere Starke nicht allein im Preis, sondern darin, gemeinsam zu arbeiten und
Loésungen zu entwickeln.

Auch kunftig werden unsere Kunden Herausforderungen meistern mussen. Technik und
KUnstliche Intelligenz werden unsere Branche weiter verandern und viele Prozesse effi-
zienter gestalten, doch von einer Sache bin ich fest Uberzeugt: Vertrauen, Partnerschaft
und personlicher Austausch bleiben unersetzlich - denn am Ende machen Menschen
den Unterschied.

lch blicke zuversichtlich nach vorn. Familienunternehmen, wie Baustoff + Metall kbnnen
langfristig denken und handeln. Wenn es uns gelingt, die Zusammenarbeit wieder
starker auf echte Partnerschaft auszurichten, werden wir auch in den kommenden
30 Jahren ein verlasslicher und geschatzter Teil im gesamten Bauwesen sein.

lhr

MICHAEL REINBOLD
B+M Geschaftsfiihrer

ABGELIEFERT EDITORIAL



MEHR WISSEN IST GUT,
MEHR MACHEN IST BESSER.

RUNDUM SORGLOS DANK DER B+M HEIZ- UND KUHLDECKE

Die Revolution der Klimatisierungssysteme.

Das Prinzip dahinter ist ebenso einfach wie clever: Die
B+M Heiz- und Kuhldecke kombiniert eine Standard

wendige Vorfertigung direkt auf der Baustelle. So kdnnen
selbst kurzfristige Anpassungen unkompliziert umge-
setzt werden. Das Ergebnis ist eine nahezu unsichtbare
Klimatisierungslésung, die Heizen und Kuhlen in einem

Unterkonstruktion mit integrierten Warmeleitprofilen, in ~ System vereint und hochsten Raumkomfort bietet.

denen wasserfUhrende Rohrleitungen verlegt werden.
Durch die Decke wird Warme oder Kalte als angenehme
Strahlungsenergie an den Raum abgegeben. Ohne
Zugluft, trockene Luft oder stérende Gerausche.

Ein System, zu cool um wahr zu sein. Auch auf der Baustelle.

Dank klassischer CD-Unterkonstruktion, flexibler Fein-
rost-Verlegung und patentiertem Verlegeroboter ist die
Montage schnell, sauber und effizient. Anderungen?
Kein Problem.

Klimatisierung, wie sie heute sein sollte.

Besonders spannend.

Die Rohrverlegung erfolgt robotergestutzt. Das sorgt fur
hohe Prazision, schnelle Montagezeiten und wirtschaft-
liche Ablaufe auf der Baustelle. Gleichzeitig bleibt das
System flexibel und kann an unterschiedliche Gebaude-
anforderungen angepasst werden.

Planung und Lieferung aus einer Hand

B+M kann auch die Planung ganzer Deckensysteme
Ubernehmen und dank der VerflUgbarkeit vor Ort auch
die zuverlassige Lieferung - inklusive Einweisung vor Ort
sowie die Koordination der Logistik.

Schnell montiert, dauerhaft wirksam.

Bei der Installation glanzt die Effizienz und Flexibilitat.
Die Montage der Heiz- und Kuhldecke erfolgt ohne auf-

Im Verwaltungsgebaude von STIHL in Waiblingen erméglicht die
innovative Heiz- und Kuhldecke eine angenehme Warme im Winter
und eine behagliche Kihlung im Sommer. Das System verbindet hohen
Nutzerkomfort mit nachhaltiger Gebaudetechnik und einer effizienten
Lésung fur die Anforderungen an zeitgemafRe Verwaltungsgebaude.

STIHL, WAIBLINGEN

Ausfiihrende Firma: Kiihlbetrieb: 16/19 °C
ISOGELA GmbH

Energiequelle: Warmepumpen
Aktivierte Deckenfldche: ca. 75° VA 167

Rohrdimension Aktivflache: 12 x 2,0 mm
Aktivierungsgrad: 81 %

Rohrdimension Anbindung: 20 x 2,8 mm
Heizleistung: 60 W/m~

Verlegte Rohrmeter: ca. 960 m
Kihlleistung: 27 W/m" Rohrleitungen in den aktivierten
Deckenflachen, ca. 108 m Anbindeleitungen
Gesamt-Heizleistung: 3481 W/m?

Verteilerabgange: 11 Stk
Gesamt-Kihlleistung: 1548 W/m~

Heizbetrieb: 35/30 °C

GUT GESCHULT IST HALB GEWONNEN




TEGHNOL“GIEGAMPUS, Beim neuen Technologiecampus in Ehningen sind vor allem

Nutzerkomfort, Flexibilitdt und eine nachhaltige Geb&udetechnik
EHNINGEN im Fokus. Hier zeigt sich eindrucksvoll, wie moderne Heiz- und
KUhltechnik und professionelle AusfUhrung zu einer nachhaltigen

Gebaudeldsung fuhren kdnnen.

Ausfiihrende Firma: Heiz- und Kuhlbetrieb im Change-Over-
HIRSCH International Germany GmbH System.

Aktivierte Deckenfldche: ca. 1.500 m? Heizbetrieb: \Vorlauf 37 °C / Rucklauf 33 °C
Aktivierungsgrad: nahezu Vollbelegung Kiihlbetrieb: Vorlauf 17 °C / Rucklauf 19 °C

Heizleistung: aktiv 83 W/m? Energiequelle: Warmepumpen
(Leistungserwartung pro m? Flache
74 W/m?) Rohrdimension Aktivflache: 12 x 2,0 mm

Kihlleistung: aktiv 62 W/m? Rohrdimension Anbindung: 20 x 2,8 mm
(Leistungserwartung pro m? Flache
55 W/m?) Verlegte Rohrmeter:

ca. 18.000-20.000 m
Gesamt-Heizleistung: ca. 85.000 W 2.500-3.000 m Anbindeleitungen

Gesamt-Kiihlleistung: ca. 75.000 W Verteilerabgange: ca. 75-80

MEDICPLAZA WAIBLINGEN In dem Gesundheitszentrum in Waiblingen arbeiten Arzte unter-
]

schiedlicher Fachrichtungen in zeitgemafRen Praxisraumlichkeiten
mit hochmoderner medizinischer Ausstattung. Das MEDICPLAZA
wurde vom diind - Deutsches Innovationsinstitut fUr Nachhaltigkeit
und Digitalisierung als ,Unternehmen der Zukunft” ausgezeichnet.

Ausfiihrende Firma: Wassertemperierung im Heiz- und

Boéhringer GmbH aus Weinstadt Kihlbetrieb (Vorlauf/Rucklauf): Kihlen 17/21
°C Heizen 35/30 °C

Objektart Wohnfldche/Biiroflache:

Arztehaus mit 11 Praxen und Restaurant auf Evtl. Dimension der Rohre:

5 Ebenen (gesamt 3.200 m?) 20 x 2,8 (PE-X Heizrohr) und 12 x 2,0
(Flachenheizrohr)

Aktivierte Deckenflache: 1940 m?
Verlegte Rohrmeter / Verteilerabgénge:

Aktivierungsgrad: 86 % 1.924 Ifm 20 x 2,8 (PE-X Heizrohr) und
11.040 Ifm 12 x 2,0 (Flachenheizrohr)

Heizleistung: 60 W/m? 15 Verteiler

Kiihlleistung: 42 \W/m?

=
1 Scan jetzt den QR-Code und Uberzeuge dich selbst oder sprech
uns einfach auf die B+M Heiz- und Kuhldecke an, dein B+M Fach-

berater hilft dir gerne weiter. DU MACHST. WIR DEN REST,

LEISTUNGEN
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DIE NEUE GENERATION VERANTWORTUNGSBEWUSSTEN BAUENS

Mit BluGo bietet Knauf einen systemischen Ansatz fiir verantwortungsbewusstes Bauen in gewohnter Knauf-Qualitat. Die Bauplatten
LOWR und CYCL bilden den Auftakt der neuen BluGo Produktfamlie, die gezielt steigende Anforderungen an Ressourceneinsatz und
Dekarbonisierung adressieren. Ohne Kompromisse bei ihrer Verarbeitung, Leistungsfdhigkeit oder Systemsicherheit.

ALLES WIE GEWOHNT:

Beide Produkte sind als GKB nach DIN 18180 bzw. Typ A nach EN
520 klassifiziert und bieten die gleichen bewéahrten Leistungswerte
wie Standardplatten: Tragfahigkeit, Stabilitat, Brand- und Schall-
schutz, Akustik sowie Oberflachenqualitdt bleiben unverdndert.
So 18sst sich verantwortungsbewusstes Bauen nach den géngigen
Gebdaudezertifizierungen sicher umsetzen - ohne Umdenken in
Planung und AusfUhrung.

FUr maximale Transparenz sorgen produktspezifische Umweltpro- ,»Mit der neuen Gipsplattengeneration
duktdeklarationen (EPDs), die die relevanten Kennzahlen dokumen- Knauf BluGo erhalten Trockenbauer, Hiandler
tieren und die Bewertung im Rahmen gangiger Gebaudezertifizie- und Planer genau das, was sie im Hinblick
rungen unterstitzen. auf verantwortungsvolles Bauen benétigen.*

Dominik Patzold (li), Leiter Produktmanagement
Trockenbau, David Klein, Leiter Nachhaltigkeit

EFFIZIENT GEMACHT. ZIRKULAR GEDACHT. BLUGO AUF EINEN BLICK.
EPDs fur transparente und belastbare Produktdaten fur:

' Bauplatte CYCL: Recyclinganteil von min. 50% Post-Consumer Rezyklat am Gips- 2 Bauplatte LOWR: Einsparung von min. 40% des fossilen Treibhauspotentials im

anteil der Knauf Bauplatte GKB 12,5 mm, ausgenommen Verpackung und weitere Herstellungsprozess (GWP-fossil; kg CO,e; Module Al-A3, cradle-to-gate) durch

Produktbestandteile (NEPD-15425-19009, EPD Global, gem. ISO 14025 und EN Umstellung des primaren Energietragers je m? Knauf Bauplatte LOWR GKB 12,5 mm

15804+A2; Module A1-A3 (cradle-to-gate). (NEPD-15424-19010, EPD Global, gem. ISO 14025 und END 15804+A2) gegenlUber
je m? Knauf Bauplatte GKB 12,5 mm (EPD-BVG-20210344-I1BE1-DE, IBU, gem. ISO
14025 und EN 15804+A2).



LIGNO ® TREND

AKUSTIK, DIE SICH SEHEN LASSEN KANN

DAS RUNDUMPAKET FUR DESIGN UND SCHALLABSORPTION IM RAUM

LIGNO® Akustik - Echtholz-Akustik fur Decke und Wand. Wenn
Raume gut aussehen, naturlich wirken und gleichzeitig ange-
nehm klingen sollen, ist LIGNO® Akustik die passende Losung:
Die Akustikpaneele reduzieren den Nachhall in Innenrdumen
und kombinieren dabei schlichtes, astfreies Design mit natur-
licher Anmutung von Holz. Sie lassen sich vielseitig einsetzen
- ob im BUro, in Schulen, Wohngebauden oder in grofReren
offentlichen Gebauden. Mit verschiedenen Holzarten und
Leistenprofilen l&sst sich die Gestaltung individuell anpassen.

ABGELIEFERTPRODUKTE

DIE VORTEILE AUF EINEN BLICK:

- Hochwertige Akustikpaneele aus Echtholz mit naturlicher
Optik und Haptik

- Grof3e Auswahl an Holzarten, Profilen und Oberflachen,
optional schwerentflammbar

- Fur Decken, Wande, Akustiksegel und Rasterdecken

- Sehr gute Schallabsorption fur mehr Raumkomfort

- Nachhaltig produziert, baubiologisch einwandfrei
(u.a. zertfiziert durch natureplus, IBR)

- Formstabil, langlebig und montagefreundlich - grof3-
formatig (LIGNO® Akustik Pro) oder als Kleinpaneel
(LIGNO® Akustik home)

Die Natura Hanfstrohplatten aus der nOWAcoustic collection sind
die nachhaltige Akustikldsung fUr moderne Innenrdume. Sie beste-
hen aus dem holzigen Kern der Hanfpflanze, einem Nebenprodukt
der Hanfverarbeitung und werden in einem ressourcenschonenden
Verfahren hergestellt. Die Platten sind diffusionsoffen, férdern ein
gesundes Raumklima und kommen dank eines zementfreien Bin-

= -'“"V""i'm A : L . ... _
( g'a.""“ demittels mit einer vollstdndig natlrlichen Materialzusammen-
.H‘-i& i.it!; / setzung aus. Neben ihren dkologischen Vorteilen bieten die Hanf-

strohplatten zahlreiche Gestaltungsmaoglichkeiten: Verschiedene
Farben, Formate und KantenausfUhrungen, sowie die organische
Oberflachenstruktur erméglichen besondere Raumkonzepte mit
angenehmer Akustik.

- CO,-negativ und ressourcenschonend produziert

- Diffusionsoffen fur ein gesundes Raumklima

- NatUrliche Materialien ohne zementhaltiges Bindemittel

- Vielfaltige Designoptionen durch unterschiedliche Farben,
Formate und Kanten

s
o

MEHR WISSEN MIT UNSEREM
B+M MATERIALBUCH

Entdecke weitere Produkte in unserem B+M Materialbuch. Fordere
das Materialbuch und weitere Informationen bequem Uber das Kon-
taktformular auf unserer Website an. Die Online-Version steht dort
ebenfalls zum Download bereit.
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JEDER.

30 Jahre B+M - 30 Jahre voller Erlebnisse, Erin-
nerungen und Geschichten. Wir wollten wissen,
was euch aus dieser Zeit besonders im Gedachtnis
geblieben ist. Also haben wir gefragt, gesammelt
und aufbereitet. |hr habt erzahlt, rekapituliert,
Emotionen rausgehauen. Es ist schdn, dass wir
das alles hier gemeinsam teilen kénnen. Vielen
Dank dafur - und viel Freude beim Lesen!

Christian Reisinger

An den ersten Kontakt erinnere
ich mich heute noch gerne.
Dieser war nur wenige Wochen
nach meiner Firmengrindung
am 02.10.2008. Seit dieser Zeit,
wurde, und werde ich, von der
B+M in allen fachlichen Berei-
chen unterstutzt und beraten.

Dass wir fur einige unserer
Kunden deutschlandweit sowie
in Osterreich tatig sind, stellt
die B+M zwar vor verschiedene
Herausforderungen, die Sie
allerdings immer kundenorien-
tiert, zuverlassig und termintreu
meistert. Durch den vorgenann-
ten Umstand konnten wir ver-
schiedene Niederlassungen der
B+M kennenlernen und dadurch
kédnnen wir sagen, dass der
Slogan ,Die B+M Familie” nicht
zutreffender sein kéonnte.

Die lange Zusammenarbeit
sehe ich als eine Partnerschaft
die gepflegt werden muf3 und
auch wird.

Obwohl ganz sicher ist, dass
nichts ganz sicher ist, werden
wir in der B+M Familie gerne
weiter ein Mitglied sein. Wir alle
zusammen werden mit den
Unwagbarkeiten im beruflichen
wie auch der im privaten
Bereich zurechtkommen und
uns darauf einstellen, Losungen
zu finden und weiterhin ver-
trauensvoll die langjahrige
Partnerschaft zu pflegen und
zu erhalten.

Der Zukunft des Trockenbau
sehe ich gelassen entgegen.
Es werden sich auch in Zukunft
wirtschaftlich schlechtere mit
wirtschftlich besseren Zeiten
abwechseln und somit werden
sich der Handel sowie auch
die Verarbeiter immer wieder
aufs neue Herausforderungen
stellen und diese zusammen
bewaltigen.

Christian Hoffmann

An meinen ersten Termin
erinnere ich mich sehr gut.
Das Gesprach war von grof3er
Offenheit, Klarheit und gegen-
seitigem Vertrauen gepragt -
Eigenschaften, die ich bis heute
in der Zusammenarbeit mit
B+Merlebe und sehr schatze.

Besonders beeindruckt mich
bei B+M die hohe Spezialisie-
rung im Trockenbau sowie die
grof3e Erfahrung langjahriger
Mitarbeiter. Dadurch entsteht
eine auBergewdhnliche Kompe-
tenz, von der unsere Kunden
profitieren. Es macht Freude,
gemeinsam praxisgerechte und
wirtschaftliche Losungen fur
Bauvorhaben zu entwickeln.

Beide Seiten kommunizieren
offen und I&ésungsorientiert.
Genau dieser vertrauensvolle
Austausch bildet die Basis fur
eine erfolgreiche Partnerschaft.

Die meisten Herausforderungen
liegen fur mich tatsachlich noch
vor uns. Umso mehr freue ich
mich darauf, unser Trockenbau-
geschaft gemeinsam weiterzu-
entwickeln und neue Losungen
fUr unsere Kunden zu schaffen.

Der vielfach angektndigte
,Bau-Turbo” lasst bislang noch
auf sich warten. Gleichzeitig
verandert sich unsere Branche.
Vor allem die Digitalisierung
eroffnet neue Moglichkeiten,
Prozesse effizienter zu gestalten
und die Zusammenarbeit zu
vereinfachen. Ein aktuelles
Beispiel ist unsere gemeinsame
Weiterentwicklung im Bereich
E-Commerce.



Franz Freimuth

Wenn ich an die Anfange im
Container denke und wie wir
uns behauptet haben, dann fuhl
ich ganz viel Stolz - wenn ich
sehe, was in den 30 Jahren aus
diesen Anfangen entstanden ist,
noch mehr. Die ersten Nieder-
lassungen haben den Grund-
stein dazu gelegt. Zweifel hatte
ich persdnlich nie.

Die Starke war immer der
Zusammenhalt, aber auch der
Wettbewerb untereinander.
Wolfgang war natlrlich extrem
charismatisch - aber auch nach
seinem Tod ist das Gemeinsame
und Familiare nicht verloren
gegangen.

Ich hoffe, dass die
nachste Generation,
sowohl die Geschafts-
fuhrung als auch die
einzelnen Nieder-
lassungen vor Ort,
diese kurzen Wege
und personlichen
Gesprache auch auf
menschlicher Ebene
fortfUhren kdnnen.

Wie das Geschaft in 30 Jahren
aussieht? Ganz bestimmt wird
es ganz anders werden. Ich
glaube aber trotz Algorithmen
und was auch immer noch
kommt, wird der menschliche
Kontakt zwischen Kunden

und Mitarbeitern weiterhin sehr
wichtig bleiben.

Alexander Oswald

Die Verkaufer, der Service und
der hohe Lagerbestand sind flr
mich die Starken von B+M.

Das gemeinsame Oktoberfest
war fur mich ein besonderes
Highlight.

Ich schatze in der Partnerschaft
mit B+M vor allem die hohe
Zuverlassigkeit. Das macht uns
die Arbeit leichter.

Fur die Zukunft sehe
ich ein grof3es
Potenzial beim
Thema Kalte- und
Warmetechnik

und im Innenausbau.

Peter Dechant

Vor 30 Jahren stellte sich

Dr. Wolfgang Kristinus in
unserem Standort vor und

bot uns an, die Geschafte als
B+M Regensburg unter seiner
Leitung weiterzuflhren. In einer
kurzen Abstimmung per Hand-
zeichen entschieden wir ein-
stimmig der B+M beizutreten.

Die letzten 30 Jahre waren
gepragt von einem stetigen
Wachsen. Uns blieb eigentlich
keine Zeit nachzudenken.

Das Arbeiten unter der FUhrung
von Dr. Kristinus war durch
grof3es Vertrauen und Hand-
lungsfreiheit gepragt.

Uber all die Jahre war es

immer das gesamte Team, das
die ,Freude an der Arbeit"
bestimmt hat.

Die Zeit bei der B+M mbchte
und kann ich auch gar nicht in
einzelne Kapitel oder Titel
unterteilen. Gefuhlt habe ich die

ganze Zeit ,wie aus einem Guss”

durchlebt.

Die zukUnftige Arbeit wird
zunehmend von der Digitalisie-
rung und dem Einzug der Ki
gepragt werden. Unsere Kund-
schaft aber, die ,Handwerker*,
werden an Bedeutung gewin-
nen. Dadurch wird mir auch
nicht um den Baustoffhandel
bange.

Ulrich Wilhelm

Der Anfang war ,hart”. Viel
Arbeit, viel Unsicherheit aber:
Zuversicht, Vertrauen in die
Kollegen und in die eigene
Starke. Viel Grundergeist
herrschte, mit viel Engage-
ment.

Zweimal mit dem ganzen
Betrieb Gersthofen umziehen
war auch kein Zuckerschlecken,
allerdings hatten wir ja hinterher
immer die verbesserten Arbeits-
bedingungen.

Ein Meilenstein war dann
auch die Verabschiedung von
Edwin Glas und Dieter Volk

- hier endete eine erste Ara.
Die beiden Herren haben die
B+M mit ihrer grundsatzlichen
klaren und positiven Art ge-
pragt. Das wirkt bis heute.

Als groBer Erfolg ist auch zu
verzeichnen, wenn unsere
ehemaligen Auszubildenden
Christian Sibenhorn und Felix
Kraus heute die Niederlassung
Gersthofen gemeinsam sehr
erfolgreich leiten.

Thomas Kimmel

Eine schone Anekdote ist, dass
B+M an unserem Messestand
einmal den Einstellungsvertrag
mit einem neuen Niederlas-
sungsleiter abgeschlossen hat.

Was B+M fur uns immer be-
sonders gemacht hat, war die
Personlichkeit von Dr. Kristinus.
Er war Visionar, Kaufmann und
Unternehmer aus Uberzeugung.
Seine Handschrift ist bis heute
spUrbar und macht B+M fur uns
zu einem besonderen Partner.

Vom Start an haben wir Hand
in Hand zusammengearbeitet.
Mit den Jahren ist unsere Zu-
sammenarbeit immer intensiver
geworden und wir sind gemein-
sam gewachsen.

Die Partnerschaft wurde stets
menschlich gelebt. Besonders
ist uns die gemeinsame Prufung
des geschlossenen Systems als
Alternative zu den etablierten
Systemherstellern in Erinnerung
geblieben. Diese Prufung
erstreckte sich Uber mehrere
Jahre und war von einer engen
und intensiven Zusammenarbeit

gepragt.

Wir sehen insbesondere in der
Altbausanierung und Bauen im
Bestand ein groRes Potenzial.
Angesichts der steigenden
Anforderungen an Nachhaltig-
keit und Ressourceneffizienz
werden diese Bereiche in den
kommenden Jahren weiter an
Bedeutung gewinnen.

Doch der Trockenbau wird sich
auch wandeln. Neue Produkte
neue Chancen werden sich
ergeben und mussen gemein-
sam angenommen und bewal-
tigt werden.
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Karl Wenig

Die klare Ausrichtung von B+M
hat sich mit unserem Ansatz,
hochwertige Deckenldsungen

zu vermarkten, perfekt erganzt.

Diese Strategie hat auch heute
noch Bestand und férdert
weiterhin unsere Partnerschaft.

Als Konstante zieht sich durch
unsere langjahrige Beziehung
das gegenseitige Vertrauen.
NatUrlich hat sich die Bezie-
hung im Laufe der Jahre
professionalisiert und mit den
standig wandelnden Markt-
anforderungen weiter entwi-
ckelt.

Eine Herausforderung waren
vor allem die frihen Jahre,

in denen es darum ging, mit
Markteintritt von B+M eine
nachhaltige erfolgreiche Zu-
sammenarbeit zu etablieren,
und sich gemeinsam als
Partner durch die Finanzkrise
zU manaovrieren.

Der trockene Innenausbau ist
nach wie vor die attraktivste
Bauart moderne Gebaude
auszustatten und das Potenzial
ist bei weitem noch nicht aus-
geschopft.

Oliver Frohlich

Schon fruh war spUrbar, dass bei Baustoff + Metall nicht nur
geschaftliche Themen im Vordergrund stehen, sondern auch die
persénliche Ebene und ein gemeinsames Verstandnis von Partner-
schaft.

Baustoff + Metall hat deutschlandweit eine starke Standortprasenz
bei gleichzeitig schlanker FUhrungsorganisation. B+M wurde und
wird von Knauf zudem als ambitionierter, verbindlicher, partner-
schaftlicher und sehr verlasslicher Partner wahrgenommen.

Ein weiterer Differenzierungsfaktor war und ist die konseguent
marketinggetriebene Weiterentwicklung in den vergangenen
Jahren - sichtbar z. B. durch die B+M App, das B+M Blaubuch oder
das Magazin ,Abgeliefert” - in Summe eine starke Marktbearbei-
tung. Mit dem ,,B+M Award"“ hat das Unternehmen dartber hinaus
ein starkes Branchenformat etabliert.

Unsere Zusammenarbeit funktioniert auf allen Ebenen sehr gut -
oft ganz im Sinne von ,ein Wort, ein Handschlag®.

Diese gute und stabile Basis blieb auch bei Generationenwechseln
erhalten. Ein weiterer zentraler Aspekt ist der gemeinsame Fokus
auf Wissen, Weiterbildung und Ausbildung. B+M hat diesem
Thema immer einen hohen Stellenwert beigemessen - zum Bei-
spiel durch Exklusivschulungen an der Knauf Akademie.

Wenn ich auf 30 Jahre Partnerschaft mit B+M zurlckblicke, dann
denke ich vor allem an eine echte, erfolgreiche und vertrauensvolle
Zusammenarbeit, die Uber viele Jahre gewachsen ist. Ein ein-
schneidender Moment war sicher der Tod von Dr. Kristinus. Das
war menschlich wie unternehmerisch ein besonderer Einschnitt.
Umso bemerkenswerter war es, dass die Zusammenarbeit danach
sehr verlasslich und erfolgreich fortgefuhrt werden konnte -
stellvertretend groBer Dank an Jurgen Glas und Michael Reinbold.
Und natlrlich bleiben auch die gemeinsamen Erlebnisse im Kopf:
die B+M Roadshow, Praxis-on-Tour, der 10-km-Lauf beim B+M-
Weingut, gemeinsame Strategie-Meetings und viele andere
Veranstaltungen. Genau solche Momente machen aus einer guten
Zusammenarbeit Uber die Jahre eine echte Partnerschaft.
DANKE!

Die Zukunft im Trockenbau ist aus meiner Sicht klar positiv.
Digitalisierung, Kl und weitere technologische Entwicklungen
werden die Branche weiter verandern und neue Chancen
eroffnen.

Gleichzeitig ist der Trockenbau - in Verbindung mit der
Haustechnik - heute schon das Leitgewerk im Ausbau und in
der Sanierung.

Kurz gesagt: Die Branche bleibt in Bewegung - und genau
darin liegen grofRe Chancen. Ich freue mich auf die Zukunft im
Trockenbau: Volle Power Trockenbauer!

Rico Neumann

Was mir im Gedachtnis blieb,

ist die Art der Zusammenarbeit.
Von Anfang an war da ein
offener, direkter und verbind-
licher Umgang, der Vertrauen
geschaffen hat. Das ist bis heute
ein pragendes Merkmal unserer
Partnerschaft.

Einen wesentlichen Unterschied
machen fur mich die Menschen
und die handelnden Personen.
B+M zeichnet sich besonders
dadurch aus, dass Entschei-
dungen klar, zuverlassig und
auf Augenhodhe getroffen
werden. Genau diese Haltung
unterscheidet B+M von vielen
anderen Partnern.

Wir konnten unsere Geschafts-
beziehung in den vergangenen
Jahren deutlich intensivieren
und sehen uns heute als engen
Partner von B+M. Durch zahl-
reiche gemeinsame Veranstal-
tungen und persénliche Begeg-
nungen haben wir uns im

Laufe der Zeit immer besser
kennengelernt, Erfahrungen
ausgetauscht und unser
gegenseitiges Verstandnis fur
Anforderungen und Bedurfnisse
weiter vertieft. Daraus sind nicht
nur belastbare geschaftliche
Beziehungen, sondern in vielen
Fallen auch freundschaftliche
Verbindungen entstanden.

Eine besonders pragende
gemeinsame Herausforderung
war fur mich die Marktphase
von 2020 bis 2022, als die
Ausverkauft-Situation und die
damit verbundene Kontingen-
tierung die Zusammenarbeit
stark belastet haben. Gerade
diese Phase hat unsere Partner-
schaft im Nachhinein noch
enger und belastbarer gemacht.

Mit Blick auf den Markt insge-
samt rechnen wir fUr das Jahr
2026 weiterhin eher mit einer
Seitwartsbewegung in der
Baubranche. Fur die Jahre 2027
und 2028 erwarten wir jedoch
eine leichte Belebung.



Auch 2026 macht Praxis on Tour wieder in zahlreichen deutschen
B+M Niederlassungen Halt.

Knauf liefert nicht nur Baumaterial, sondern gemeinsam mit
euch auch Gesprachsstoff. Im Mittelpunkt standen aktuelle
Entwicklungen im Trockenbau, innovative Produkte und nach-
haltige Losungen fur die Baustelle von morgen. Vor allem aber
ging es um den direkten Austausch - ohne lange Vortrage,
dafUr mit jeder Menge Praxis.

In diesem Jahr drehte sich alles um den BRIO Bodenaufbau, den
AQUAPANEL Indoor Wandaufbau sowie die Cleaneo Tape-Fuge
im Deckenbau. Statt nur zuzuhoren, hiel3 es: selbst anpacken,
ausprobieren und Fragen stellen.
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SEHR GEEHRTE DAMEN UND HERREN, LIEBE KUNDEN,

zu unserer PRAXISSCHULUNG 2026 zusammen mit KNAUF
mochten wir Sie hiermit herzlich einladen.

FREUEN SIE SICH AUF PRAXISNAHE VORFUHRUNGEN:
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Und dann wurde richtig gefeiert: Mit unserer grof3en 30-Jahre-
Jubilaumsfeier wartete noch ein weiteres Highlight des Tages.

Bei Grillouffet, kihlen Getranken, kleinen Wettbewerben und einer
Tombola wurde gemeinsam gelacht, angestoen und gefeiert.

30 Jahre B+M - natlrlich gab es da jede Menge zu erzahlen,
Erinnerungen auszutauschen und Grunde fur das ein oder andere
Kaltgetrank.

Praxis on Tour 2026 hat einmal mehr gezeigt, wie wertvoll der
persdnliche Austausch ist. Vielen Dank an alle Besucherinnen
und Besucher, die dabei waren, ihr Wissen geteilt und die Tour zu
einem Erfolg gemacht haben. Wir freuen uns schon jetzt auf die
nachste Runde!

EVENTS
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INTERVIEW MIT AWARDSIEGER ULRICH POHLER,
JAEGER AUSBAU GMBH + CO. KG BERLIN

Der Awardsieger 2025 in der Kategorie Bauelemente gibt uns einen Einblick in das dynamische Projekt und die Rafinesse der

Arbeit in Kooperation mit B+M.

ABGELIEFERT: Fiir welches Projekt
haben Sie den Preis gewonnen?

UP: FUr das Projekt Neubau
Verwaltungsgebaude fur den
Unionshilfswerk-Unternehmens-
verbund in der Kategorie Bauele-
mente. Das Projekt war eigentlich
nichts besonderes. Aber der Archi-
tekt hatte eine verruckte Idee im
Kopf und der Bauherr war bereit dazu,
diese umzusetzen und dafur zu bezahlen.
Das Gebaude ist auBen sehr unscheinbar, aber innen war ein
Atrium geplant, man konnte von oben nach unten durchschauen.
Nicht gerade, sondern es wurden Offnungen im Zick Zack
geplant. Das bietet viel Transparenz im ganzen Gebaude.

ABGELIEFERT: Was waren die besonderen Herausforderungen
bei diesem Projekt und wie haben Sie diese geldst?

UP: Das eine Problem waren die Verglasungen, die mussten
Absturzsicher sein. Die grof3te Herausforderung waren aber die
Vielzah!l der einzelnen Gewerke. Man musste die Schnittstellen
zwischen den Gewerken beachten. Das musste alles aus einer
Hand passieren. Dann war noch die Herausforderung die Logis-
tik. Alle Materialien mussten durch ein kleines Fenster (1,40 x
2,00 m) ins Innere des Gebaudes verfrachtet werden. Das haben
wir mit Hilfe der Logistik von B+M gemeistert.

ABGELIEFERT: Wie hat denn B+M als Ihr Handelspartner zum
Gelingen des Projekts beigetragen?

UP: Mit seiner Uberragenden Logistik und die sehr enge Zusam-
menarbeit seit Jahren haben dazu beigetragen, dass Vertrauen
herrscht und man sich auch hundertprozentig auf B+M verlassen
kann. Man braucht einen Partner, mit dem man gut zusammen-
arbeiten kann. Das klappt mit der ganzen B+M Mannschaft.

B+M findet immer eine passende Lésung. Das ist wichtiger als
der Preis. Andere sind zwar oft billiger, aber uns ist die Partner-
schaft wichtiger.

ABGELIEFERT: Seit wann arbeiten Sie mit B+M zusammen?

UP: Seit Uber 20 Jahren. Mittlerweile besteht auch eine persén-
liche Freundschaft. NatUrlich arbeiten wir auch mit anderen
zusammen, mit denen die Jaeger Gruppe Rahmenvertrage hat.
Es gibt auch immer welche, die billiger anbieten. Letztendlich
entscheidet der Bauherr, ob er billig wahlt oder den der

die beste Performance bietet. Das Vertrauen zu B+M ist einfach
sehr grof3. Das ist sehr wichtig in der Zusammenarbeit.

ABGELIEFERT: Wie schidtzen Sie die derzeitige Lage im
Trockenbau ein und was erwarten Sie fiir die nahe Zukunft?

UP: Die Durststrecke ist bei uns bisher vorbeigegangen. Selbst
2025 hatten wir ein nicht so schlechtes Jahr. In Berlin wird nach
wie vor sehr viel gebaut. Der Wettbewerb ist jedoch extrem
grof3 geworden. Ich bin jetzt 37 Jahre in der Baubranche tatig.
Es gab schon immer Hoch und Tiefs, die wir aber immer gemeis-
tert haben. Daher bin ich weiterhin zuversichtlich.
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30 Jahre B+M - da darf die Geburtstagstorte natiirlich nicht fehlen!

Zum Jubildum wurden unsere Niederlassungen mit einer
besonderen Geburtstagstorte Uberrascht. Ein stRer Anlass,
gemeinsam auf 30 erfolgreiche Jahre anzusto3en und zu feiern!
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